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Notowana na NewConnect wroctawska
PGS Software, zatrudniajaca okoto 60 pro-
gramistow, niemal calo$c obrotéw (w pierw-
szej polowie tego roku prawie 4,4 min zt)
wypracowuje dzieki zleceniom zagranicz-
nych koncernéw, giéwnie z Wielkiej Bryta-
nii, Niemiec i Norwegii. Zamawiajg u niej
ustugi informatyczne — zaawansowane por-
tale internetowe, dedykowane aplikacje
i specjalistyczne oprogramowanie dofacza-
ne do maszyn i urzadzen. Pézniej odsprze-
daja je pod swoja marka, rowniez w Pol-
sce.

Zalozyciele spotki, bracia Pawet i Woj-
ciech Gurgulowie, zdobyli pierwsze zlecenia
dzigki kontaktom z poprzednich miejsc pra-
cy (pracowali w zachodnich firmach two-
rzacych oprogramowanie), ale teraz wigk-
szo$¢ zamoéwien zdobywaja dzieki oglosze-
niom w internecie.

— Europejskie korporacje nie bojg sie
malych dostawcéw z Polski. Nasi programi-
$ci majg $wietna opinie, a ich ustugi sg nawet
o jedna trzecia tansze niz lokalnych dostaw-
cow. Coraz czesciej cena nie ma jednak juz
takiego znaczenia, bo bardziej liczy sie jakos¢,
przejrzystos¢ proceséw i referencje — wyli-
cza Pawet Gurgul.

W Polsce jego spédtka i tak zarobitaby
mniej, bo nie ma szans na takie stawki, jakich
zadajg wieksi gracze. Z podobnych powo-
déw o chociaz cze-
$ciowej przepro-
wadzce za granice
mysli warszawski

Suntech, ktéry
tuz po powsta-
niu, na poczatku

Jak to sie robi w Ameryce

InteliWISE zatozyla amerykariska spétke

w najwigkszym parku technologicznym
Doliny Krzemowej — Plug and Play
Technology Center, gdzie lokuja sie gléwnie
firmy z Europy, Australii, Kanady, lzraela,
Chin i Japonii. W przeciwieristwie do parkéw
technologicznych dziatajacych w Polsce,
instalujace sie tam start-upy nie dostajq znizek
w oplacie za powierzchnig biurowg czy
infrastrukture, a jedynie elastyczne,
odnawiane co miesigc umowy najmu

i olbrzymia serwerownig do dyspozyciji.
Wsparcie administracji parku sprowadza sie
przede wszystkim do pomocy w zdobywaniu
finansowania na poczatku dziatalnosci

i organizowania spotkar z potencjalnymi
klientami. Posredniczy tez w zdobywaniu
poddostawcow i rekrutacji pracownikdw.
Zarzadzajacy parkiem wspotpracujg

z migdzynarodowymi instytucjami
wspierajacymi innowacje, funduszami
venture capital i sieciami anioléw biznesu
oraz z prywatnymi inwestorami. Co tydzier
organizujg co najmniej kilka spotkari

z czlonkami zarzadéw najwigkszych
korporacji zlokalizowanych w Dolinie
Krzemowej, na ktérych start-upy maja czas
na indywidualne prezentacje i rozmowy. Na
podobnych zasadach dzialaja wszystkie parki
technologiczne, ktérych w Stanach
Zjednoczonych jest prawie 200.

lat 90., specjalizowat sie w bankowosci elek-
tronicznej (wprowadzat m.in. pierwszy
taki system w Polsce, w Cuprum Banku,
pézniejszym Dominet Banku), a teraz two-
rzy kompleksowe systemy IT dla telekomu-
nikacji warte od 400 tys. do miliona dola-
réw. Jego klientami sa operatorzy komaor-
kowi i dostawcy ustug triple play, ale w tym
segmencie zlecen w Polsce zaczyna brako-
wac. Za to wciaz jest co robic za oceanem,
stad pomyst na otwarcie oddziatu w Atlan-
cie. Pierwsze zlecenie — dzieki lokalnym
przedstawicielom handlowym — Suntech
zrealizowal dla firmy z Meksyku, potem
wygral kilka kolejnych przetargéw.

— W tym roku |0 proc. naszych przy-
chodéw (w 2008 r. siggnety 9 min zf) ma
juz pochodzi¢ z zagranicy, w przysziosci
chcemy otworzy¢ oddziat w jednym z kra-

Michat Bieniek, zalozyciel Apeiron Synthesis,
wspottworzyt rewolucyjng technologie dla
przemystu farmaceutycznego, ale w Polsce nikt
sig nig na razie nie interesuje

jow europejskich — zapowiada Piotr Saczuk,
prezes Suntechu.

Na rynku IT tajemnica poliszynela jest
to, ze do przeprowadzek skiania nie tylko
kiepska chlonnos¢ innowacji przez polski
rynek, ale tez podejscie do ich dostawcow.
InteliWISE przez pét roku brala udziat
w przetargu, dostarczajgc kolejne opraco-
wania, ale o jego wyniku nawet nie zostata
poinformowana. Pawet Gurgul méwi wprost,
ze woli pracowac z partnerami z Europy
Zachodniej, bo traktuja jego firme powaznie,
a przy wycenie liczy sie jakos¢ ustug, a nie
wielkos¢ dostawcy.

— Angazuja sie w projekt nie tylko jako
klienci oczekujacy dostarczenia produktu
odpowiedniej jakosci, wspdlnie z nami pra-
cuja nad tym, by byt jak najbardziej innowa-
cyjny. W Polsce to rzadkos¢. Najwiecej
czasu poéwieca sie na przygotowanie same;j
umowy, ktéra pdzniej skrzetnie wykorzy-
stuje sie do naliczania kar za najmniejsza
wpadke — podsumowuje Gurgul.

Monika Reszka, prezes warszawskiej
Positive Advisory, sSredniej wielkosci spot-
ki konsultingowej, ktéra wdraza aplikacje
dla zagranicznych bankéw i ubezpieczy-
cieli, potwierdza, ze tatwiej jej zdobywac
kontrakty w centralach miedzynarodo-
wych korporagji niz w Polsce. Wdrozyta
m.in. system z zakresu zarzadzania ryzy-
kiem w centrali Raiffeisen Zentralbank
w Wiedniu, gdzie zalozyla swoje przed-
stawicielstwo.

— Przetargi za granica rozstrzygane sa
gléwnie na podstawie oceny jakosci propo-
nowanych uslug, a réwne szanse maja takze
mate firmy. Stosuje sie tez znacznie atrak-
cyjniejszy dla nas sposéb rozliczania ustug,
wedlug stawek godzinowych czy dziennych.
W Polsce ustala sie sztywna cene za projekt,
co nie jest dobrym rozwigzaniem dla zadnej
strony — przekonuje Reszka.

By¢ moze gdyby argumenty innowacyj-
nych przedsiebiorcéw znalazty sie w rapor-
tach analizujgcych pozycje Polski na inwe-
stycyjnej mapie $wiata, staloby sie bardziej
zrozumiale, dlaczego przyciggamy mniej
innowacyjnych inwestycji niz USA, Wielka
Brytania czy Niemcy. Na pewno nie z po-
wodu braku przedsiebiorcéw gotowych
tworzy¢ innowacyjne rozwigzania. @

Magdalena Krukowska
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